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Fly Air prend son envol

l ’ n nouveau tour-opérateur et agence de voyages a vu le jour
a Paris.

I&

1l s’agit de Fly Air dont la magnifique agence de 180 m” (avee
vidéos permanentes sur les destinations vendues et unc décoration
avant-gardiste toute teintée de bleu, vous donnant immeédiatement
envie de partir) a ouvert ses portes dans le 197 arrondissement de
Paris.

Une équipe dynamique lancée par Alex Perreau, entourée d'un
directeur géneral, Pierre-I:tienne Perian. Spécialiste jusqu’ict des
Caraibes, Fly Air vient de lancer maintenant le produit Tunisie, en
intégrant a 1’équipe un Tunisien specialiste du voyage, Khaled
Boubaker.

Toute ’équipe Fly Air était récemment en Tunisie pour selec-
tionner leurs partenaires qui figureront sur feur plaquette Tunisie :
le club Pénélope a Djerba. le Ruspina a Monastir, le Royal Azur
(avec BioAzur Thalasso) et le Sol Azur ont €té retenus pour
répondre a toutes les exigences de budget de leur clientele.

Clientéle qui pourra réserver ses vacances de chez elle, grace aux
gites Internet ou télématique de Fly Air, en communiguant unique-
ment le numéro de carte de crédit et en retirant les dossiers de
voyage au comptoir Fly Air a "a¢roport.

Alex Perreau et son équipe veulent «cocooner» leurs clients en
organisant sur demande des transferts avec voiture et chauffeur, de
leur domicile vers 1’aéroport (et vice-versa)... Rolls-Royces.
Bentleys., Mercedes...le choix est grand !...

Forfaits magiques «Lunes de miels, événements de prestige, Fly
Air veut s’adresser a une clientéle éprise de qualité, sans «jouer»
insidieusement sur les prix.

Le nombre de 3000 clients jusqu’a la fin de 'annee 1998 est
I"objectif annoncé...Souhaitons un bon envol a Fly Air ! 4
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